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v Algoritmos Inteligentes

w” Metodologfa Propia

A través de una Estrategia Comercial

Inteligente  encontramos clientes para Ny [ —
nuestros clientes y aumentamos las ventas v XPEriencid
rentables en el tiempo.

Nuestra experiencia nos ha permitido
desarrollar un sistema para |la gerencia
comercial basado en innovacion, tecnologias de
informacion y una metodologia comercial propia que
le permite a nuestros clientes incrementar sus
ventas.




Metodologia Comercial Lead's < leads

Planteamos una metodologia de crecimiento para N'\c,'\o EStral‘@‘ @ Fortalecimiento
lograr |la consolidacion de un departamento 27 é’/c'\o
comercial efectivo desde lo estratégico, pasando @ Inteligencia

por la planeacion inteligente hasta la gestion

tactica. @ Gestl()n

« Servicio de fortalecimiento comercial para dar

bases soélidas y mejorar el desempefio de tu A 5
2. =
empresa. _ T &
QERERDS de inteli : _ Estudios de %or ch‘:)
. ervicios de inteligencia que permiten conocery Inteligencia @@( o Departamento
SN . . A\ .
atacar el mercado optimizando recursos. Comercial @//@@%_ el Comercial
/q

 Servicios tacticos de gestion incluyendo Ia
tercerizacion completa de tu departamento de

ventas, compras o proveedores.

Estos servicios se desglosan en 9 lineas que le
ayudaran a tu proceso comercial segun tus

necesidades, donde Leads te acompanara con su



Fortalecimiento Comerecial ?leads

Estrategia Comercial

Una buena estrategia permite que todos tus esfuerzos

trabajen conjuntamente para cumplir tus metas!
7Z)» ¢ Tu estrategia de ventas se planea

semanalmente éSabes que vas a hacer en
un mes?

. , (,)Qa
¢ Tus ventas generan margenes

suficientes? Arriendos, servicios,

nominas...¢ En realidad estas ganando?

¢ Que tanto conoces a tus clientes? Y si tu
comercial se va?iLos clientes se van con
el?

{¢ i tu meta es ir a la luna, deberias ir pensando en los
cohetes. s

Gl
o




Con nuestro Fortalecimiento Comercial mejora todo tu proceso de mercadeo y ventas. 4 leads
Construye un plan de trabajo claro de mediano / largo plazo y aumenta tus ventas
rentables, disminuye tiempos y costos y consolida tu empresa en el tiempo.

Estrategia Comercial
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Diagnostico
de Salida

7 4 Programa de
1 Metodologia de Fortalecimiento en Mercadeo y Ventas o m Jiol Trrg%rsafor_macién
Rentables. + -PETROL Productiva

6 Soluciones de Mercadeo Estratégico. ENERGIA PARA EL FUTURO '
Tejido Empresarial Ecopetrol

10 Soluciones de Aceleracion de Ventas.
Colombia Productiva. Ministerio de Comercio Industria y GREEN

2SECOMP | 1850

Mas de 190 Empresas Fortalecidas SUTAARELE ACATECTORE & ENGIEERIG

lejido Empresarial Ecopetrol y Colombia Productiva

Nuestra Experiencia




Estudios de Inteligencia ’leads
Comercial

Estrategia Comercial

Te ayudamos a conocer el comportamiento de tu mercado
actual o futuro para que lo ataques dptimamente!

7Z)» ¢ Conoces el comportamiento del
mercado en el que te desenvuelves? Esta
creciendo o decreciendo?

¢ Estas a punto de abrir mercados en otra
region? ¢ Y como va ese mercado ?

¢ Sabes de que sectores econdmicos son
tus compradores? Y que sector esta
mejor?

Estudios de
Inteligencia

) Comercial
¢¢ Gonoce para donde vas, no se bucea igual en el mar

que en el rio. »»




Nuestros Estudios de Inteligencia Comercial tienen O Perfiles de Viabilidad 4 leads

como objetivo aumentar tu inversion en los Estrategia Comercial

mercados analizando la competitividad de tus O Canales de Distribucidn
productos, el intereés de tus clientes potenciales y O Perfiles de Mercado

los mejores canales de distribucion. _ _
O Perfiles Sectoriales

* 223 Estudios de Prefactibilidad de Mercados
Proyecto para Colciencias

* 110 Perfiles de Mercado gg Seérgggerdo O P E N P L U S

iy . de Bogota ENERGY SYSTEMS
Programa de Transformacion Productiva —

Ministerio de Comercio Industria y Turismo

"” PUBLIC
11 Perfiles de Mercado / (~
Induaseo; OpenPlus Portugal ‘ “P eTROL COLCIENCIAS ’ =

S€ Coront 4
ENERGIA PARA EL FUTURO s

* 13 Reportes de Comercio Exterior
Camara de Comercio de Bogotad, Mattel

Nuestra Experiencia

Programa de

Transformacion
‘ Productiva

* 6 Perfiles de Viabilidad

e 3 Estudios de Canales de Distribucion



Prospeccion comercial 7’leads

Te ayudamos a perfilar tus prospectos para darte la informacion
depurada inteligentemente, permitiéndote llegar a contactos

. , efectivos sin sobrecostos!
7Z» ¢ Decidiste aumentar tus clientes y

empiezas buscandolos en Google?

7Z)» ¢ Encontraste una base de datos pero no
sabes cuales son mejores prospectos?

@ é Y todo ese tiempo perdido descartando g
prospectos hasta encontrar uno que valga la
pena’

{¢ Ya sabes para donde vas? Nosotros te damos mapay
coordenadas. 2,




Con nuestras Bases de Datos Inteligentes y medios O Directorios empresariales 4 lead S

digitales (E-marketing) recopilamos informacién Estrategia Comercil
nacional e internacional de prospectos, productos o

i . " , O Reportes a la medida
servicios. Los analizamos y calificamos segun tus

necesidades para que te dirijas a los contactos que O E-Marketing
realmente te convienen, disminuyendo tiempos y
costos.
- sty RO AR A/ N
Clasificamos las bases de datos Tipo Tipo & Tipo “ & Tipo -
de acuerdo al potencial del A B C A CH Ny
cliente.

AL GRUPO

Bolvariano Y minkne "
| LS SUrd =

Vamos por Colombia HYURNDAI possiBILITIES.

|
Embajada

de la Republica de Polonia
en Bogota

lmpco 4 _FH FIBRO AC EHL j) enloce

operativo
Mexico Ecuador
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Estrategia Comercial

Te ayudamos a contactar a las personas que necesitas en
las empresas que necesitas disminuyendo tiempos!

Encuentros
Comerciales

Encuentros comerciales

t@ ¢ Tus comerciales pasan mas tiempo buscando
contactos que reuniéndose con ellos?

7Z» ¢ Tienes muchas visitas a tus clientes antes de
hablar con el cargo que buscas?é No logras
contactar clientes atractivos?

@ ¢ Y si pudieras entrevistarte con 20 prospectos
de interés en un solo lugar?

¢(|os chocolates y los mensajes los mandamos nosotros,
A las citas vas tu. »»




Z leads

Estrategia Comercial

Te ponemos en contacto directo con prospectos de
tu interés eliminando para ti el proceso de .
busqueda, disminuyendo tiempos y optimizando O Misiones

GOS’[OS.. Aumentamos tu red de contactos de O Ruedas de Negocios
negocios!

O Agendas Comerciales

AIMMAPE

'c—c . ASSOCIAGAO DOS INDUSTRIAIS METALURGICOS,
g e Masde 33 Eventos Comerciales. METALOMECANICOS - AFINS DE PORTUGAI
(ab)

5.5 * Mas de 400 Agendas de Negocios. -

= k
L] * Mas de 6.000 citas de Negocios.

E . ALCALDIA MAYOR

E= » Agendas en 9 Paises DE BOGOTA D.C.

70, ] . . SECRETARIA DE DESARROLLO ECONOMICO

D Argentina, Bolivia, Colombia,
2 Ecuador,

Chile, México, Panamd, Pertu, USA . co Camara

de Comercio
COe Bogota



cSabias que el 44% de los vendedores
abandonan un prospecto después de la
primera llamada?

¢Sabias que el en promedio un
vendedor solo hace 2 intentos para
contactar a un prospecto?

¢Sabias que 30 de cada 60 minutos del
tiempo en ventas se pierde en
prospeccion improductiva?

cSabias que de 20 dias habiles
unicamente 7 dias del tiempo de los
agentes estd destinado a vender?

a
Zleads
Estrategia Comercial



A través de nuestros consultores y aliados hemos llegamos a { leads

Estrategia Comercial

50 paises alrededor del mundo.

@ AMERICA: Argentina Brasil Canada Chile Costa Rica  Ecuador ~ El Salvador EUS;?;(S; Guatemala

México Nicaragua Panama Paragua Peru A Urugua
g = Dominicana A Honduras
@ EUROPA: Alemania Austria Bélgica Bulgdria  Dinamarca Espafa Finlandia Francia Holanda
Luxemburgo Noruega Poldnia Portugal © Reino Unido Rumania Rusia Suecia Suiza

Ucrania Italia Turquia

@ ASIA Arab'la China SRl G India Indonésia Israel Japodn
Saudita Sur

@ AFRICA ie2ye Angola Argélia Catar Marruecos

Sur
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www.unitco.net

Una Marca
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